JAK DOBRZE
ZAINWESTOWAC
W KATAMARAN

czvyLl PROJEKT BOAT INVESTMENT

Na $wiecie jachting to nie tylko bardzo popularny sposéb na spedzanie
wolnego czasu, ale tez styl zycia. Kultura ta, dostepna kiedys tylko
dla elit, przywedrowata do nas z USA i Wielkiej Brytanii w latach
50. Obecnie najdynamiczniej rozwija si¢ w Europie i na wodach
tropikalnych jako efekt mody na tak zwany karawaning wodny. Stafo sie
tak nie tylko za sprawa genialnie rozwijajacej sie infrastruktury wodnej
(np. Chorwacja czy British Virgin Islands na Karaibach), ale réwniez
z powodu ,odhermetyzowania” sie srodowiska zeglarskiego i mody
na aktywne spedzanie czasu. Sprzyjajaca okazje do zarobku staraja
sie wykorzysta¢ najwieksi jak cho¢by TUI, ktére powotato TUI Marine
i inwestuje kupujac firmy czarterowe i ownershipowe jak Moorings
czy Sunsail. My zbadalismy, ktéry z produktéw dostepnych na naszym
rynku jest najkorzystniejszy, najbardziej przemyslany i obiecujacy

ekonomicznie.

H JAK TO DZIAXA W PRAKTYCE?
Wihasny jacht to nie tylko realizacja
marzen, ale i szansa na konkretny zysk
dla nas. Za sprawa programu BOAT
INVESTMENT na rynku pojawila si¢
alternatywa dla tradycyjnych rozwigzan
finansowych. Proponowana obecnie

przez firme Luxury Sails korzystna

oferta oparta jest na do$wiadczeniach
zdobytych przez lata na samodzielnej
organizacji rejsow, posrednictwie
czarterowym oraz obserwacji takich

firm, jak Moorings i Sunsail. W skrécie

- BOAT INVESTMENT polega na zakupie
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dopasowanego do potrzeb rynku
katamaranu, a nastepnie przekazaniu

go w zarzadzanie operatorowi, ktory
przed zakupem szczegotowo okresla

z inwestorem plan przychodow, rejsow,
serwisow itp. Jednostka finansowana

jest przez leasing, raty leasingowe
sptacamy z wplywoéw, ktdre pozyskujemy
z wyprzedzeniem paromiesigcznym.
Specyfika branzy oraz ustuga o turystyce
powoduje, ze w przypadku rejsu lub
czarteru wyprzedzenie platnosci siega
nawet 12 miesiecy w wysokosci 30-50%
warto$ci, a reszta placona jest na miesigc
przed realizacja ustugi. Jacht w zaleznosci
od wielkosci i sposobu wykorzystania,
sprzedawany jest po 5-7 latach eksploatacji
na rynku wtérnym za okofo 50-60%
warto$ci. Wzrost rynku czarterowego na
najblizsze 10 lat obliczane jest na poziomie
6-12% a popyt zdecydowanie przewyzsza
podaz. Zrédlem ryzyka z jakim mamy

do czynienia to sytuacja, w ktorej jacht
ulegnie uszkodzeniu i w trakcie remontu
jest niezdolny do pracy, ale od tego typu
zdarzen losowych wykupywane jest
specjalne ubezpieczenie. Dzieki takiej
strukturze branzy, inwestycja jest
przewidywalna i bardzo bezpieczna.

H JAKI JACHT, JAKI OPERATOR

1 DLACZEGO KATAMARAN?
Jak pisze Luxury Sails niezwykle istotna,
wrecz podstawowsg kwestig jest wybor
odpowiedniej jednostki i stworzenie
dopasowanego do niej programu
zarobkowego (na 5 lat naprzod). Jacht,
tak jak samolot, by zarobi¢, nie moze
mie¢ przestojow! Aby wszystko zagrato,
potrzebny jest sprawny operator
z wieloletnim doswiadczeniem, duzg baza
klientéw, gwarantujaca pelne oblozenie
jachtu. Wspomniana moda na karawaning
wodny dotyczy obecnie nowych
katamaran6w 40-48-stopowych. Klienci
coraz rzadziej decyduja si¢ na jednostke

starszg niz 5 lat i wolg katamarany

z powodu wigkszego komfortu zycia.
Katamaran to réwniez brak koniecznosci
nastawiania sie tylko na rynek zeglarski

- na dobrze wyposazonej jednostce
$wietnie sprzedaja sie imprezy Incentive.
W rejsach turystycznych, a o takich

tutaj piszemy, 95% czasu zaloga

spedza na pokladzie i tam organizuje
sobie zycie, wigc wazne, co mamy im

do zaoferowania oraz to, czy bedzie buja¢
na postoju i czy dostang choroby morskiej.
Na wielokadlubowcu mamy miejsce

na dodatkowy sprzet typu butle nurkowe,
kite, generator, kajak itp. oraz (z powodu
niskiego zanurzenia) mozemy kotwiczy¢
przy samym brzegu.

Z punktu widzenia armatora poza
oblozeniem jachtu wazne jest réwniez
utrzymanie ceny czarteru przez okres
trwania programu oraz to, jaka jacht
osiagnie ceng po okresie eksploatacji

i jak szybko sie sprzeda. Jachty
jednokadlubowe tracg po pieciu latach
uzytkowania nawet do 40% ceny
pierwotnej czarteru, wiec czesto tyle samo
znizki trzeba zaoferowaé czarterobiorcy.
W przeciwienstwie do jednokadlubowcow
katamaran generuje maksymalnie 5%
znizki i przy odpowiednim operatorze
zaczyna dopiero w trzecim sezonie
obniza¢ cene czarteru o okoto 5-10%.

To powoduje wiekszy sumaryczny
przychéd i gwarantuje rentownosé

w catym okresie trwania programu.
Obecnie najlepszg cene na rynku

i najszybsza sprzedaz majg katamarany
marki Leopard. Pomimo ze stocznia
woduje od 3 do 5 katamaranow
tygodniowo, praktycznie nie ma na rynku
wtérnym dostepnych jednostek tego typu,
a warto$¢ koficowa jachtu mimo uptywu
czasu oscyluje nadal w okolicy 55-65%
(konkurenci 10% mniej). Duzo wigcej

na temat ,,dlaczego Leopard?” znajdziemy
na stronie Luxury Sails.

B LEOPARD 44 - OPTYMALNY
WYBOR NA BIZNES?
Katamaran Leopard 44 jest
najkorzystniejszym wyborem, ale
warto pamietad, ze i dla jednostki
innej wielkoéci mozna indywidualnie
dostosowaé program ekonomiczny.
Jednostki 44 i wigksze jednak pracuja

praktycznie przez caty rok: podczas
wakacji ptywaja w Europie, a zima
w tropikach. W taki sposob jacht
generuje przychdd przez caly rok.
Leoparda 44 mozna zarejestrowac
na 12 osdb, co jest niezwykle istotne
z uwagi na rozlozenie kosztow przez

potencjalng zaloge jak i relatywny
przychdd dla armatora. Czynniki te
przynoszg $rednio zysk wiekszy o okolo
20% z tytulu wiekszej liczby uczestnikow
i 40-50% z powodu ciaglosci pracy
jednostki. Wigcej o tym znajdziecie

w materiatach Luxury Sails.

.« A WIEC DO DZIELA!

BOAT INVESTMENT — wptacamy 98 tys. euro do leasingu
(20% udziatu wtasnego), podpisujemy umowe z operatorem,
np. Luxury Sails Ltd., ktéry okre$la moment odbioru jachtu,
organizuje zatoge i sprzedaz miejsc na trasie jachtu
ze stoczni w RPA na docelowy akwen.

Koszt Leoparda 44 w petni wyposazonego, zarejestrowanego
i gotowego do drogi wynosi 490 tys. euro. W cene wliczone
jest wszystko, wtacznie z ubezpieczeniami, elektronika
satelitarna, inspekcjami itd. Jacht okres wakacyjny spedza
w Europie, natomiast zime — w miejscach tropikalnych.
Pomiedzy akwenami sprzedawane sa rejsy etapowe,
ktore uzupetniaja budzet. Inspekcje i serwisy okresowe
dokonywane sa w miejscu, gdzie tatwo dojecha¢ z Polski.
Suma rocznych rat leasingowych to koszt 96 tys. EUR,
przychéd roczny jachtu wynosi ponad 210 tys. EUR, stopa
zwrotu ksztaftuje sie na poziomie 20-25% rocznie, wykup
jachtu w kwocie 98 tys. pokrywamy z cze$ci otrzymanej
ceny za jacht, ktéra wynosi okoto 300 tys. EUR, pozostata
kwota ze sprzedazy oraz nadwyzki roczne sa naszym
czystym zyskiem.

Wiecej na www.luxury-sails.pl




