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Szansa dla armatora

Ptywaj | zarabiaj
— ha swoj jacht

Kto zegluje, ten ma wydatki —w tym zdaniu nie odkrytem Ameryki. Wynajecie
lub kupno jachtu, jego utrzymanie, podréze, nieobecnosci w pracy...

to wszystko kosztuje, i to niemato. W dodatku wtasnym jachtem trudno

sie gdzies dalej ruszy¢. Ale nie musi tak byé. Sg programy skierowane

do aktywnych Zzeglarzy, a takze wtascicieli mniejszych firm czarterowych

i organizujacych rejsy, pozwalajgce nie tylko zmnigjszy¢ koszty, ale jeszcze

troche... zarobic.

Tekst DOMINIK ZYCKI, ZDJECIA MATERIALY PRASOWE IMIOORINGS I SUNSAIL

Znane byto w $wiecie zeglarskim pytanie:
jak zosta¢ w tej dyscyplinie milionerem?
Odpowiedz brzmiala: trzeba by¢ najpierw
miliarderem... Jachting to branza sporto-
wo-rekreacyjna i gros zeglarzy musi stono
placi¢ za przyjemnosc¢ posiadania wtasnego
jachtu badz za wynajem. Jednakze rozwaj
zeglarstwa, szczegolnie jego czesci czar-
terowej, rejsowej i szkoleniowej spowodo-
wal, ze mozliwe stalo sie znaczace zredu-
kowanie kosztéw uprawiania jachtingu,
anawet pewien z tego zysk.

JAK TO DZIALA?

Przyktadem programu pozwalajacego zre-
alizowac takie zalozenia jest Ownership
oferowany przez firmy czarterowe Mo-
orings i Sunsail, nalezgce do grupy TUI
Marine —konsorcjum wynajmujacego dzi$
ponad 1800 jednostek niemal na wszyst-
kich kontynentach. Funkcjonuje on w na-
stepujacy sposéb: prywatny armator ku-
puje jacht i odptatnie przekazuje go fir-
mie czarterowej, na piec¢ lat. Ta przez ten
okres wynajmuje jednostke swoim klien-
tom, przekazujgc witascicielowi co roku
gwarantowang wyplate 9 proc. od warto-
$ci fakturowej jachtu, w comiesigcznych
transzach. Na koniec programu jacht wraca
do armatora i ten sam decyduje, co z nim
dalej robi¢. Wigkszos$¢ uczestnikow pro-
gramu sprzedaje go lub prosi o to opera-
tora, a za uzyskane pienigdze kupuje no-
wa jednostke w tym samym programie.
Mozliwa jest takze rezygnacja ze sprze-
dazy i kontynuowanie wynajmowania.

Tak czy inaczej, przez te piec lat armator
zachowuje prawo do zeglowania zakupiong
jednostka, swajg lub takg sama w innym
rejonie swiata, od 6 do 12 tygodni kazdego
roku. Armator inwestor nie musi przy tym
martwic sie o obstuge jednostki, koszty por-
towe, ubezpieczenia, serwis, o wszystko to
bowiem dba profesjonalny operator. Jedy-
ny koszt to ptatnosc za sprzatanie, i to tylko
w czasie, kiedy sami korzystamy z jachtu.

Ten model redukcji kosztéw zakupu jest
powszechny i od blisko pét wieku dziata
na $wiecie. Polski przedstawiciel Moorings
i Sunsail — firma Luxury Sails proponuje
cos wiecej: dodatkowe zmniejszenie kosz-
téw zakupu, a nawet... zarobek.

GDZIE TKWI DIABEL?
Jakzawsze... wszczegotach. Nie dasie wtym
programie zakupi¢ dowolnego jachtu, jaki so-
bie wybierzemy — trzeba ograniczy¢ sie do
modeli wskazanych przez operatora. By fir-
ma czarterowa mogta zagwarantowac zysk,
musidysponowac modelem odpowiednio wy-
posazonym, ze stosowna liczba kabin, toalet,
fatwym w zeglowaniu i obstudze. Po pigciu
latach taki jacht nie moze stracic¢ zbyt wiele
na wartosci i musi by¢ atrakcyjny na rynku
secondhandowym. Moorings przyjmuje do
czarterow np. katamarany Leopard, modele
40, 44, 48, 58, oraz motorowe 43PCi51PC,
a Sunsail np. jednokadtubowce: Jeanneau
Sun Odyssey 409 czy Beneteau Oceanis 42.
Wszystkie te modele stono kosztujg. Wy-
fozenie 300 tys. euroiwiecejzajacht nata-
ki projekt to wielki problem nawet dla za-

moznych armatoréw. Mozna jednak wzigé¢

te lodzie naraty, a konkretnie —raty leasin-
gowe. Oferowane sg liczne plany leasingo-
we, z réoznym udzialem wiasnym.

JAK wYJ$€ NA SWOJE?

Comiesieczny zysk z czarteru nie pokrywa
rat leasingowych —przy przecietnej symulacji
trzeba co miesigc doptaci¢ okoto 1200 USD.
Proponowanym sposobem na pokrycie tej
réznicy jest organizacjarejsow podczas np.
szesciu tygodni swojego prywatnego czasu
najachcie. Program ten jest w peinirealizo-
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wany przez polskiego operatora i pozwala
wtascicielowi , zasypac dotek” miedzy ratg
leasingowgq a dochodem z wynajmu. Przy-
ktadowy plan takiego rozwigzania — obok.

Ownership, program inwestycji w swoj
wtlasny jacht, najlepiej sprawdza sie w przy-
padku zeglarzy, ktérzy duzo ptywajg coro-
ku w rézne miejsca i ze znajomymi skia-
daja sie na czarter, a takze wtascicieli firm
organizujgcych rejsy. Odpowiednio wyko-
rzystujac tygodnie ,,prywatnego” zeglo-
wania, moga oni po pieciu latach stac sie

wiascicielem wtasnego jachtu.

SYMULACJA PROGRAMU OWNERSHIP PROPONOWANEGO PRZEZ
LUXURY SAILS NA PRZYKLADZIE KATAMARANU LEOPARD 40

koszt zakupu: 445 000 USD (cena ze znizka)

Sunsail wypfaca nam 9% wartosci jednostki rocznie w ratach miesiecznych: 40 050 USD /12 =
3337,5 USD miesiecznie, w sumie przez 5,5 roku daje to 220 275 USD

Rata miesieczna: w leasingu finansowym (5 lat) — 4700 USD; w operacyjnym (6 lat) - 4450 USD
Wartos¢ jachtu po okresie 5 lat: ok. 250 000 USD

Korzystajac z jachtu tylko 6 tygodni z 12 dostepnych, np. na Tortoli, mamy mozliwo$¢ sprzedania
miejsc na rejsie po ok. 800 USD /os. za rejs tygodniowy. Jezeli obsadzimy jacht w 50% — 6 osoba-
mi, to po 6 tygodniach otrzymamy kwote 28 800 USD, a po 5,5 latach 158 400 USD

445000 USD -220275 USD - 158 400 USD = 66 325 USD - tyle kosztowat nas jacht wart po pro-
gramie 250 000 USD. Decydujac sie na jego sprzedaz, mozna zarobi¢ ok. 180 000 USD.




